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Osnovne informacije o strukturiranim proizvodima

Strukturirani proizvodi su kompleksni
financijski instrumenti, sto znac¢i da se
sastoje se od bar dva financijska
instrumenta koji predstavljaju njegovu
temeljnu imovinu.

Temeljna imovina obicno ukljucuje kosaricu
dionica ili trZisni indeks.

Iznos koji se o dospijecu proizvoda vraca
malom ulagatelju (glavnica i prinos)
podlijeZe ucinkovitosti temeljne imovine, a
sukladno uvjetima proizvoda.

Dizajnirani su u svrhu diverzifikacije rizika
ulaganja, potencijalno vece zarade, zastite
kapitala, fiksnog perioda ulaganja,
odnosno kako bi zadovoljili razlicite Zelje i
potrebe investitora.

U usporedbi s izravnim ulaganjem u
temeljnu imovinu strukturirani proizvodi
Cesto sadrZe faktore koji omogucuju bolji
prinos i/ili smanjuju izloZenost trZisnom
riziku.

Prije  ponude strukturiranih  proizvoda
Banka je duZna klijente informirati o
proizvodima  te  napraviti  procjenu
primjerenosti, odnosno utvrditi je i
usluga/strukturirani proizvod primjeren za
klijenta s obzirom na njegovo znanje,
iskustvo te spremnost i sposobnost
podnosenja gubitka i rizika ulaganja.

uvobD

Na vodeéim svjetskim burzama trguje se
velikim brojem razlicitih financijskih
instrumenata. Osim dionicama i obveznicama
(tzv. jednostavnim instrumentima), trguje se i
sloZenijim instrumentima (tzv. kompleksnim
instrumentima) kao S$to su primjerice

strukturirani proizvodi. SloZeniji ili kompleksni
instrumenti znaci da su to oni koji se sastoje od
bar dva financijska instrumenta, a koji
predstavljaju njegovu temeljnu imovinu.

TrziSte strukturiranih proizvoda razvilo se
1980-ih u SAD-u kao rezultat potreba
investicijskih banaka koje su — nastojeéi ¢im
povoljnije sudjelovati na trziStu duga, a ne bi li
izdanja bila atraktivnija ulagateljima — 'dodale’
joS  neke funkcionalnosti  standardnim
duznic¢kim financijskim proizvodima, da bi
sredinom 1990-ih i europska trzista -
potaknuta razdobljem niskih kamatnih stopa —
u znacajnijoj mjeri prepoznala njihove
prednosti te je trziste takvih proizvoda danas u
stalnom porastu. Strukturirani proizvod imaju
svrhu zadovoljiti potrebe ulagatelja u smislu da
omogucuju  sudjelovanje  u  sloZenijim
ulaganjima uz specifiCan meduodnos prinosa i
rizika, tj. sudjelovanje u pripadaju¢em dobitku
uz odredenu zastitu od rizika.

DEFINICIJA

Tesko je dati jedinstvenu i opcéeprihvaéenu
definiciju strukturiranih proizvoda jer su
njihove mogucnosti konstruiranja obzirom na
potrebe i interese ulagatelja i trziSta izuzetno
brojne. Ipak, mozemo reci da su strukturirani
proizvodi __neosigurana _obveza u__ obliku

vrijednosnice __izdana od strane financijskih
institucija (banaka) Cija cijena ovisi o kretanju
cijene temeljnog instrumenta (enq. underlying)

te o uvjetima isplate koji su unaprijed definirani
od strane izdavatelja.

Prinos o dospijecu strukturiranog proizvoda
povezan je s izvedbom temeljne imovine. U
usporedbi s izravnim ulaganjem u temeljnu
imovinu strukturirani proizvodi ¢esto sadrie
faktore koji omogucéuju bolji prinos i/ili
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smanjuju izloZzenost trziSnom riziku temeljne
imovine o dospijedu.

Kupnjom strukturiranog proizvoda klijent
posjeduje jedan instrument te nema nikakva
prava na obveznice, opcije, temeljnu imovinu ili
druge komponente proizvoda.

Temeljna imovina/ instrumenti mogu biti:

e burzovni indeksi

e dionice

e kosarice dionica

e valute

e plemeniti metali (zlato, srebro i dr.)

e energenti (nafta, elektri¢na energija,
plinidr.)

e roba (pSenica, kukuruz, kakao, kava,
Secer...) i dr.

Ulaganjem u strukturirane proizvode ulagatelju
postaje dostupno ulaganje u vrste imovine u
koje inace nije jednostavno, a ponekad je i
nemoguce ulagati. S pravnog gledista radi se o
duzni¢kim vrijednosnim papirima izdanim od
strane financijskih institucija te se u bilanci
izdavatelja vode kao obveza (dug), Sto znaci da
su kupci strukturiranih proizvoda izloZeni
kreditnom riziku izdavatelja, kao Sto je
primjerice rizik od stecaja. Zato se u praksi kao
izdavatelji certifikata u pravilu javljaju banke
koje imaju dobar kreditni rejting, na Sto treba
obratiti pozornost.

Izdavatelj strukturiranog proizvoda podupire
likvidnost proizvoda, Sto za ulagatelja znaci da
¢e modi prodati strukturirani proizvod i ako
donese odluku o prijevremenoj prodaji. Pri
dospijecu ili u odredenim vremenskim
intervalima, S$to ovisi o vrsti strukturiranog
proizvoda, kupci imaju pravo naisplatu u novcu
ili na isporuku temeljnog instrumenta (najcescée
dionica), sukladno uvjetima navedenima od
strane izdavatelja prilikom izdavanja proizvoda.

RIZICI ULAGANIJA U STRUKTURIRANE
PROIZVODE

|
- Kreditni rizik (rizik izdavatelja)

Rizik da izdavatelj ne¢e moci iskupiti
strukturirani proizvod pri dospije¢u. Sto
izdavatelj ima bolji kreditni rejting, manji je
kreditni rizik.

- TrZisni rizik

Rizik da se cijena temeljnog instrumenta nece
kretati u skladu s ocekivanjem ulagatelja.

- Rizik valutnog tecaja

Odnosi se na strukturirane proizvode kod kojih
je cijena temeljnog instrumenta izrazena u
stranoj valuti.

- Rizik prijevremenog iskupa

Za sve vrste strukturiranih proizvoda izdavatelj
zadrzava pravo  prijevremenog  iskupa.
Informacija o moguénosti prijevremenog
iskupa uobicajeno je navedena u dokumentaciji
prilozenoj prilikom izdavanja proizvoda od
strane izdavatelja. Prilikom prijevremenog
iskupa ulagatelj ¢e svoja prava koja proizlaze iz
strukturiranog proizvoda ostvariti u trenutku
prije ocekivanog datuma dospijeéa. U
najgorem slucaju, ulagatelj moZze izgubiti i cijeli
iznos uloZzenog kapitala, ovisno o wvrsti
strukturiranog proizvoda.

Vazno je napomenuti da u slucaju kada je
temeljni instrument dionica ili kosarica dionica,
kupac nema prava koja proizlaze iz dionica,
odnosno nema pravo na isplatu dividende.

Detaljniji opis rizika dostupan je u Prospektu i
pravilima proizvoda, Kljucnim informacijama za
ulagatelje te Dodatku Opcim uvjetima
poslovanja s financijskim instrumentima HPB-a
kao i Vaznim informacijama o strukturiranim
proizvodima HPB-a koji su objavljeni na
internetskoj stranici Banke www.hpb.hr na
hrvatskom jeziku, a svaki ulagatelj ih moZe
dobiti i u wuredu Direkcije investicijskog
bankarstva.
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Kao i prilikom svakog ulaganja, tako i kod
kupnje strukturiranog proizvoda, nuzno je
aktivno pristupiti upravljanju svojim
financijama, prouciti i kontinuirano pratiti sve
informacije vezane uz svoje ulaganje te, ako je
potrebno, potrazZiti savjet stru¢njaka jer samo
informirani ulagatelj moZe donijeti investicijsku
odluku koja je uskladena s njegovim
ocekivanjima i preferencijom rizika. Stoga bi
bilo pozZeljno da se ulagatelj prije kupnje
strukturiranog proizvoda savjetuje sa svojim
investicijskim savjetnikom koji ¢e ga upoznati s
na¢inom funkcioniranja  pojedine vrste
strukturiranih proizvoda i rizicima koje nosi
takvo ulaganje.

PREDNOSTI ULAGANJA U STRUKTURIRANE
PROIZVODE

o Mogucnost ulaganja u vrste imovine
koje su tesko dostupne ili potpuno
nedostupne malim ulagateljima
(energenti, plemeniti metali i sl.).

o Likvidnost

lzdavatelj preuzima na sebe obvezu
podupiranja likvidnosti, Sto za ulagatelja
zna¢i da ¢e modi prodati strukturirani
proizvod ako donese odluku o prodaji prije
dospijeca instrumenta.

o Mogucnost ostvarivanja dobiti ne
samo u sluéaju porasta cijene
temeljnog instrumenta, nego i u
slucaju stagnirajucéeg trzista, pa cak i u
slu¢aju pada cijene.

o Dostupnost Cijene  strukturiranog
proizvoda
Obi¢no su nominirani u manjim
iznosima, tako da su dostupni manjim
ulagateljima.

o Pruzaju ulagatelju
diverzificiranja portfelja.

moguénost

NAKNADE | TROSKOVI

Naknada za  distribuciju  strukturiranih
proizvoda uradunata je u cijenu proizvoda, a
navedena je u dokumentaciji za upis.

Klijent snosi troskove usluge skrbnistva.

U sluéaju prijevremenog otkupa proizvoda
(prodaje proizvoda prije dospijeca) Klijent snosi
troskove brokerskih usluga.

JESTE LI SPREMNI ZA ULAGANIJE U
STRUKTURIRANE PROIZVODE?

v Imate aktivan pristup upravljanju
svojim financijama te definiran
horizont investicijskih oCekivanja.

v" Dulje vrijeme pratite trZidte kapitala.

v" Posjedujete iskustvo u ulaganju u
dionice ili investicijske fondove.

v Imate stav o smjeru kretanja trZista.

U tom slucaju kontaktirajte investicijske
savjetnike HPB-a i raspitajte se o
moguénostima koje vam nudi ulaganje u
strukturirane proizvode te odaberite vrstu
proizvoda sukladno svom investicijskom profilu
i horizontu ocekivanja.

Prije ponude i ugovaranja usluge Banka ce
dodatno informirati klijenta o vrsti odredenog
strukturiranog proizvoda kojeg planira ponuditi
te uzimajuéi u obzir prirodu strukturiranog
proizvoda (kompleksan proizvod) napraviti
procjenu primjerenosti usluge tj. utvrditi jesu li
s obzirom na razinu znanja i iskustva, te
investicijske ciljeve klijenta strukturirani
proizvodi kao financijski instrumenti primjereni
za njega, a posebice jesu li u skladu sa
spremnosc¢u na preuzimanje rizika i njegovom
sposobnoscu za podnosenje gubitaka.
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PRIMJER VRSTE | OKVIRNIH UVJETA STRUKTURIRANOG PROIZVODA:

STRUKTURIRANI PROIZVOD S DJELOMICNOM GARANCIJOM GLAVNICE

e Mogucnost ulaganja u dionicko trziSte kroz ulaganje u svjetski indeks

e Djelomicna zastita glavnice ulaganja, od 90%

e Sudjelovanje u pozitivnoj izvedbi temeljne imovine (tzv. Participacija) od 105%

- Scenarij 1: U slucaju pada cijene proizvoda ispod 100% pocetne cijene u trenutku dospijeca
proizvoda, investitor zaprima zastic¢en kapital u iznosu od 90%

- Scenarij 2: U slucaju cijene proizvoda vece od 100% pocetne cijene u trenutku dospijecéa
proizvoda, investitor zaprima 100% glavnice i ostvareni prinos bez ogranicenja, uvecan za
iznos participacije

e Jednostavna diverzifikacija i ogranicavanje rizika (temeljnu imovinu ¢ine atraktivni i etablirani
dionicki indeksi)

e Trajanje proizvoda - 3 godine

e Valuta: EUR

Napomene:
Svrha sadrZaja ovog dokumenta je informativna, te ovaj dokument ne predstavija i ni u kojim okolnostima ne moze

se smatrati (bilo u cijelosti ili djelomi¢no) ponudom, nagovorom, investicijskim savjetom, osobnom preporukom ili
pozivom na stavljanje ponude za kupnju, upis ili prodaju investicijske usluge ili jednog ili vise financijskih proizvoda
navedenih u ovom dokumentu.

Strukturirani proizvodi prodaju se samo u skladu s odobrenim materijalima koji se nude pri izdanju. Ulaganje u
strukturirane proizvode ukljucuje znacajne rizike. Za detaljnu raspravu o rizicima Koje nosi strukturirani proizvod,
klijent je duZan procitati relevantne materijale vezane za odredenu investiciju.

Strukturirani proizvodi su neosigurane obveze odredenog izdavatelja s prinosom povezanim s uc¢inkom temeljne
imovine. Ovisno o uvjetima ulaganja, ulaga¢ moZze izgubiti cijeli ili znatan dio ulaganja na temelju izvedbe temeljne
imovine. Ulagaci bi takoder mogli izgubiti cjelokupno ulaganje ako izdavatelj postane nesolventan. HPB ne jamci
na bilo koji nagin za obveze ili financijsko stanje izdavatelja ili za to¢nost bilo kakvih financijskih podataka koje je
pruZzio izdavatelj.

Strukturirani proizvodi nisu tradicionalna ulaganja, a ulaganje u strukturirani proizvod nije jednako izravnom
ulaganju u temeljnu imovinu. Strukturirani proizvodi mogu imati ograni¢enu ili nikakvu likvidnost, a ulagaci bi trebali
biti spremni drZati svoje ulaganje do dospijeca. Prinos strukturiranih proizvoda moZe biti ograni¢en maksimalnim
dobitkom, stopom sudjelovanja ili nekom drugom znacajkom. Strukturirani proizvodi mogu sadrZavati znacCajke
opoziva i, ako se strukturirani proizvod opozove ranije, ulagaci nece ostvariti daljnji prinos i mozda ne¢e moci
ponovno ulagati u slicna ulaganja sa sli¢nim uvjetima. Strukturirani proizvodi ukljucuju troSkove i naknade koji su
obi¢no ugradeni u cijenu ulaganja.

Porezni tretman strukturiranog proizvoda moze biti sloZzen i mozZe se razlikovati od izravnog ulaganja u osnovnu
imovinu.

HPB i njezini zaposlenici ne pruZaju porezne savjete. Ulagaci bi se trebali posavjetovati sa svojim poreznim
savjetnikom o vlastitoj poreznoj situaciji prije ulaganja u bilo koje vrijednosne papire. Ulaganje u strukturirane
proizvode nije prikladno za sve klijente s obzirom na njihovu sloZzenost i znacajne rizike.
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